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Personliche Daten

Herr Michael Richter
Geburtsjahr:1948

Adresse / Kontakt
Hauptstrasse 27
88422 Seekirch
Deutschland

Telefon ++49 (D) - 07582 - 933371
Telefax ++49 (D) - 07582 - 933372
Mobil ++49 (D) - 0171 - 5023800
Email michael.richter@marketing-und-vertrieb-international.de

Aus-/Weiterbildung

Berufsausbildung:

1954 - 1965, Industriekaufman
1963 - 1965, mittlere Reife
1965 - 1968, Industriekaufmann

Studium:
1973 - 1975, Betriebswirtschaftslehre (allgemeine Betriebswirtschaftslehre), Zwischenpriufung,
Verwaltungs- und Wirtschaftsakademie, Dusseldorf, Deutschland

Promotion:

Sprachkenntnisse
Englisch: sehr gute Kenntnisse

Franzdsisch: gute Kenntnisse

Managementerfahrung
Prioritat 1:

Prioritat 2:

Prioritat 3:
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Praxiserfahrung

Zeitraum:
Unternehmen:
Unternehmensumsatz:
Funktion:

Managementebene (Fuhrungsspanne):

Branche(n):
Land/Lander:

Zeitraum:
Unternehmen:
Unternehmensumsatz:
Funktion:

Managementebene (Fuhrungsspanne):

Branche(n):
Land/Lander:

Zeitraum:
Unternehmen:
Unternehmensumsatz:
Unternehmenstyp:
Funktion:

Managementebene (Flhrungsspanne):

Branche(n):
Land/Lander:

Zeitraum:
Unternehmen:
Unternehmensumsatz:
Funktion:

Managementebene (Flhrungsspanne):

Branche(n):
Land/Lander:

1969 - 1973

K.A.

6-10 Mio. EUR/Jahr

Marketing/Verkauf

Mitarbeiter ohne Fihrungsverantwortung (k.A.)
Sonstiges Baugewerbe

Frankreich, Niederlande, Algerien, Lybisch-Arabische
Dschamabhirija, Marokko, Tunesien, Agypten

1973 - 1976

K.A.

50-99 Mio. EUR/Jahr
Marketing/Verkauf

Untere FUhrungsebene (< 50)
Maschinen- und Anlagenbau

Thailand, Singapur, Philippinen, Iran, Islamische
Republik, Irak

1976 - 1979

K.A.

6-10 Mio. EUR/Jahr
Familienunternehmen
Marketing/Verkauf

Untere Fuhrungsebene (< 50)
Metallerzeugung und -bearbeitung

Malaysia, Philippinen, Singapur, Iran, Islamische
Republik, Irak, Israel, Jordanien, Katar, Kuwait, Libanon

1979 - 1983

K.A.

> 500 Mio. EUR/Jahr

Marketing/Verkauf

Mittlere/gehobene Fiihrungsebene (< 50)
Maschinen- und Anlagenbau

China, Japan, Thailand, Saudi Arabien, Lybisch-
Arabische Dschamahirija
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Zeitraum:
Unternehmen:
Unternehmensumsatz:
Funktion:

Managementebene (FUhrungsspanne):

Branche(n):

Land/Lander:

Zeitraum:
Unternehmen:
Unternehmensumsatz:
Funktion:

Managementebene (FUhrungsspanne):

Branche(n):

Land/Lander:

Zeitraum:
Unternehmen:
Unternehmensumsatz:
Funktion:

Managementebene (Fuhrungsspanne):

Branche(n):
Land/Lander:

Zeitraum:
Unternehmen:
Unternehmensumsatz:
Unternehmenstyp:
Funktion:

Managementebene (FUhrungsspanne):

Branche(n):
Land/Lander:

1984 - 1986

K.A.

< 1 Mio. EUR/Jahr
Unternehmensfihrung
Vorstand/Geschaftsfihrung (< 50)

Sonstige Langlebige Gebrauchsguter, Maschinen- und
Anlagenbau

Irak

1986 - 1989

k.A.

6-10 Mio. EUR/Jahr

Marketing/Verkauf

Mittlere/gehobene Fiihrungsebene (< 50)

Medizin-, Mess-, Steuer-, Regelungstech. (inkl. Ind.-
Elektronik)

Hongkong (China), Korea Republik, Malaysia,
Philippinen, Singapur, Thailand, Indien, Iran, Islamische
Republik, Bahrain, Vereinigte Arabische Emirate

1989 - 1990

K.A.

11-24 Mio. EUR/Jahr

Marketing/Verkauf

Mittlere/gehobene Fihrungsebene (< 50)
Glaswaren

Australien, USA, Danemark, Finnland, Grossbritanien,
Belgien, Deutschland, Frankreich, Niederlande, Schweiz

1990 - 1991

K.A.

1-5 Mio. EUR/Jahr
Familienunternehmen

Marketing/Verkauf

Mittlere/gehobene Fihrungsebene (< 50)
Hoch- und Tiefbau

Belgien, Frankreich, Luxemburg, Niederlande, Schweiz,
Osterreich, Schweden
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Zeitraum: 1991 - heute

Unternehmen: K.A.

Unternehmensumsatz: <1 Mio. EUR/Jahr

Unternehmensphase: Griundung/eigenstandiger Aufbau

Funktion: Unternehmensfuhrung

Managementebene (FUhrungsspanne): Vorstand/Geschaftsfihrung (< 50)

Branche(n): Maschinen- und Anlagenbau

Land/Lander: Australien, USA, Brasilien, Algerien, Tunesien, Agypten,

Danemark, Finnland, Grossbritanien, Norwegen

AR-/BR-Erfahrungen

Referenzen

Herr Weh: Geschaftsfihrender Gesellschafter
Weh GmbH
lllertissen

Deutschland
++49 (D) - 07303 - 960915

Herr Horstmann: Geschaftsfihrender Gesellschafter
HIG GmbH
Garbsen
Deutschland
++49 (D) - 05131 - 452402

Herr Suchy: Geschaftsfiuhrender Gesellschafter
Suchy Messtechnik GMbH
Lichtenau/Garnstorf
Deutschland
++49 (D) - 037208 - 66580

Engagement und Interessen

Gemeinnutzige Einrichtung

Art der Einrichtung: '‘Christen im Beruf'

Position/Aufgabenbereich: verschiedene Vortradge zum internationalen Marketing
Beginn: 1996

Beendigung: 2005
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Grund fur ihr Engagement: Weitergabe der eigenen Erfahrungen zum Nutzen anderer
- Generelle Info:
Auf der Basis von mehr als 30 Jahren Marketing/Vertrieb - alle 5
Kontinente - biete ich Unterstlitzung bei allen internationalen
Marketingfragen >> Marktuntersuchung, Marketingplan und
praktische Umsetzung der Beratungsergebnisse - im Unternehmen
und weltweit vor Ort

Interessengebiete

Kultur: Christentum, fremde - weltweite - Mentalitaten
Sport:

Andere:

Motivation flr Aufsichtsrats-/Beiratsarbeit

Motivation: Forderung der zielgerichteten Marketingaktivitaten bei deutschen KMU - beruflich bezieht
sich das auf KMU aus aller Welt

Unternehmensstabilisierung - Férderung der Unabhangigkeit deutscher KMU von der
deutschen/europdaischen Binnenwirtschaft

Praktische Unterstiitzung von KMU und Offnung der Herzen/Personen/Mentalitaten fir die
mehr und mehr international verknipfte Welt - bei gleichzeitiger Risikominimierung ftr
derartige Unternehmen

Erwartungen an die Aufsichtsrats-/Beiratsaufgabe

Branchenschwerpunkte: = Maschinen- und Anlagenbau
Unternehmensgrofe: Umsatz von 25 bis 249 Mio. EUR/Jahr

Aufgabenschwerpunkte: Analysierend und beratend in allen Funktionen von
Marketing/Vertrieb - bis hin zur praktischen Begleitung

Einsatzgebiet: 01,02,03,04,06,07,08,09,10,14,15,16,17,18,19,20,21,2
2,23,24,25,26,27,28,29,30,31,32,33,34,35,36,37,38,39,
40,41,42,44,45,46,47,48,49,50,51,52,53,54,55,56,57,5
8,59,60,61,63,64,65,66,67,68,69,70,71,72,73,74,75,76,
77,78,79,80,82,83,84,85,86,87,88,89,90,91,92,93,94,9
5,96,97,98,99
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